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“Cómo ganarse a la gente” del autor John C.  Maxwell, conocido por 

su habilidad excepcional como comunicador y experto en estudio 

relacional, logra que el proceso de aprendizaje sobre las relaciones se 

convierta en algo verdaderamente accesible para cualquier persona 

interesada en mejorar en este ámbito.  En esta obra podrá encontrar 

las herramientas necesarias para avanzar y prosperar en sus 

respectivos campos. 

 

 

 

 

              

 

 

 

 

 

En la obra "Ética", el autor John C. Maxwell, destaca cómo un 

único principio ético puede generar resultados significativos en 

todos los aspectos de la vida, incluyendo el ámbito empresarial. 

Maxwell explora cómo este principio puede proporcionar 

dividendos sorprendentes, especialmente en el mundo de los 

negocios. "Ética: la Regla de Oro para triunfar en tu negocio" 

presenta una variedad de elementos enriquecedores, como 

anécdotas históricas, relatos del mundo empresarial, 

experiencias gubernamentales y ejemplos del ámbito deportivo.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

     

 

 
 
En su inspiradora obra "Líderes de 360", el renombrado autor 

John C. Maxwell, presenta una guía detallada repleta de 

valiosos principios que abordan las complejidades de delegar, 

dirigir y supervisar a individuos en todos los niveles de una 

organización, desafiando así la idea convencional de que la 

capacidad de liderazgo está reservada exclusivamente a aquellos 

en posiciones de autoridad 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

John C. Maxwell, un renombrado experto en liderazgo ampliamente 

reconocido a nivel internacional por sus conferencias y libros, ha 

logrado llevar esta obra ya exitosa, conceptos clave de liderazgo de 

Maxwell adaptados al entorno actual. Todas las leyes del liderazgo 

han sido afinadas y actualizadas: Diecisiete nuevas historias de 

liderazgo, y Se introducen dos nuevas leyes del liderazgo 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

En la obra "Seamos personas de influencia" del autor John C. 

Maxwell, se destaca laide de que todos tenemos la capacidad de 

alcanzar el éxito en diferentes aspectos de la vida, ya sea en el ámbito 

familiar, laboral, o en cualquier otra área. Maxwell muestra cómo 

podemos potenciar nuestra influencia sobre los demás, sin importar 

cuál sea nuestra vocación o aspiración. 

 

 

 

 

 

 

 

 

John C. Maxwell, a través de su obra "Cómo Ganarse a La Gente", 

resalta la importancia fundamental de las relaciones humanas al 

demostrar que estas son la base de experiencias enriquecedoras y 

positivas para el ser humano. Este autor logra transmitir de manera 

clara y accesible el valor de comprender y cultivar conexiones 

significativas, mostrando que, independientemente del entorno en el que 

nos desenvolvamos, las relaciones personales son el verdadero motor 

que impulsa el bienestar y el desarrollo humano. 
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